SAP LIZENZ- UND VERTRAGSBERATUNG

Ein umfassender Erfahrungsschatz fir lhre SAP-Lizenzoptimierung

UNSER ANGEBOT FUR SAP-ANWENDERUNTERNEHMEN

Die SAP-Lizenzierung ist ein sehr komplexes Thema und bietet hohe Optimierungspo-
tenziale. Die umfassenden Erfahrungen unserer SAP-Lizenzberater stehen Ihnen in allen
wichtigen Themen rund um die Lizenzierung lhrer SAP-Software zur Verfigung. Unsere

vollstandige Hersteller-Neutralitat ermoglicht uns dabei optimale Beratung ohne Rick-

sichtnahme auf eigene wirtschaftliche Interessen mit den Herstellern.
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Unser Angebot zur SAP-Lizenzierungsberatung umfasst dabei folgende Schwerpunkte:

Bedarfsanalyse und Begleitung von SAP-
Vermessungen

Die SAP-Systemvermessungen sind nicht
einfach nur jahrlich wiederkehrende Ereig-
nisse, sondern Chancen, den Hebel fir Op-
timierungen anzusetzen. Bereits im Vorfeld
lassen sich Einsparpotenziale aufdecken
und behandeln. Hierbei unterstitzen wir Sie
gern. Wir ermitteln mit Ihnen gemeinsam
den tatsachlichen Lizenzbedarf und entwi-
ckeln Optimierungsstrategien.

Lizenzoptimierung und Indirekte Nutzung

Entspricht Ihre Lizenzsituation der tatsach-
lichen Nutzung? Sind die Usertypen in lhrem
SAP-System optimal definiert? Bestehen
Risiken aus der Indirekten Nutzung lhrer
SAP-Software und wie sind sie zu bewerten?
Wir zeigen Ihnen anhand einer Situations-
analyse, wie Sie Ihre Lizenz- und Vertragssi-
tuation optimieren kénnen. Je nach Umfang
lohnt sich dabei eine umfangliche Sicht auf
Ilhre Unternehmenslandschaft.

Unterstlitzung bei Vertragsverhandlungen,
Vertragsoptimierung und Lizenzbeschaffung

Wir unterstiitzen Sie bei der zielgerichte-
ten Verhandlung von Neubeschaffung oder
Nachkauf von SAP-Lizenzen.

Unsere Experten verflgen tber fundierte
Kenntnisse der SAP-Produktlandschaft so-
wie Uber langjahrige Erfahrungen aus einer
Vielzahl von Vertragsverhandlungen rund

um SAP. Wir beraten Sie bei der Auswahl der
optimalen Vertragsform, der Verhandlung
und Optimierung der Preise und stimmen mit
Ihnen die Verhandlungsstrategie ab.

Auf Wunsch Ubernehmen unsere Experten
auch die aktive Begleitung der Vertragsver-
handlungen mit SAP bzw. deren Partnern.
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Trainings und Workshops

Schnelle Anderungen in den Metriken sowie  Dabei unterstiitzen wir Sie mit Fachwissen
spezielle Themen im SAP-Umfeld stellen bei der Erarbeitung lhrer aktuellen Situation
Anwenderunternehmen vor grof3e Heraus- und Optimierung Ihrer SAP-Strategie.
forderungen. Wir schulen Sie zu Basiswis-

sen in der SAP-Lizenzierung ebenso wie zu

speziellen Fragestellungen wie beispiels-

weise OpenHub-Lizenzierung oder Indirekte

Nutzung.
KONTAKT
! Viktor Hinterleitner, Leiter Lizenzmanagement Service und
W' SAP-Lizenzberatung, freut sich auf Ihre Kontaktaufnahme
p— unter:

E-Mail: sam(@hisolutions.com

Mehr Uber die HiSolutions AG erfahren
Sie unter: www.hisolutions.com

UBER DIE HISOLUTIONS AG

Die HiSolutions AG ist einer der fihrenden Beratungsspezialisten fur IT-Management
und Information Security. Seit mehr als 25 Jahren unterstitzen wir unsere Kunden
dabei, die Chancen der Digitalisierung optimal zu nutzen und die damit verbundenen
Risiken zu beherrschen. Wir stehen dafir, Grenzen und Barrieren in der Zusammenar-
beit von Business und IT abzubauen und wirkliche Business-IT-Partnerschaften fir den
digitalen Wandel zu entwickeln.

Mit unserer einzigartigen 360° SAM Beratung decken wir alle Hand-

lungsbereiche des Software Asset- & Lizenzmanagements ab und no
bieten Ihnen zusatzlich mit unseren tUbergreifenden Beraterteams

aus IT-Architekten, IT-Sourcing-Experten sowie mit juristischer

Kompetenz integrierte und ganzheitliche SAM Beratung aus einer

Hand.

Wir sind herstellerunabhangig und stehen ausschlielich auf der Seite unserer Kunden
- ohne wirtschaftliche Verpflichtungen gegenlber Softwareherstellern.

Mit Uber 200 fest angestellten Mitarbeitern bringen wir unser spezifisches Wissen und
unsere Umsetzungserfahrung in tber 600 Projekten jahrlich ein.



